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HEIZEN

Liebe Leserinnen und Leser,

in dieser Ausgabe zeigen wir lhnen, wie
Sie auch kunftig sicher und effizient mit
Heizol heizen konnen und warum Sie bei
Wagner in den besten Handen sind.

Das neue Gebaudeenergiegesetz (GEG)
sorgt zwar fir Unsicherheit, doch Olhei-
zungen bleiben weiterhin erlaubt. Eine
Nachfillung ist mindestens bis 2045
moglich. Mit einer modernen Ol-Brenn-
wertheizung und dem Premiumprodukt
HeizolPlus von Wagner heizen Sie be-
sonders effizient und schitzen zugleich
Ihre bestehende Anlage.

Unsere Kolleginnen und Kollegen im In-
nen- und Aufdendienst sorgen taglich da-
flr, dass alles reibungslos lauft. Echte
Frauenpower bei Wagner! Wir stehen flr
personlichen Service und Verlasslichkeit.

Vielen Dank fir |hr Vertrauen und viel
Freude beim Lesen!

Ihr Christian Wagner
Geschaftsflhrer, Hans Wagner GmbH

Aral Markenvertriebspartner
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Aral HeizolPlus - sicher
versorgt, effizient genutzt,

zukunftsfest geheizt

Weil Heizen erlaubt bleibt und clever heizen den

Unterschied macht!

Die Energiefrage bewegt uns alle. Das neue Gebaudeenergiegesetz (GEG) sorgt
zwar fiir Diskussionen, doch Olheizungen bleiben weiterhin erlaubt. Nachfiillungen
sind mindestens bis 2045 maglich.

In Zeiten globaler Krisen, unsicherer Lieferketten und politischer Spannungen
wichst zudem das Bediirfnis nach einer verlasslichen und sicheren Versorgung. Wer
sich fiir Heizol entscheidet, hat einen entscheidenden Vorteil: Die Energie liegt be-
reits ,,im eigenen Keller* und ist unabhangig von langen Transportwegen, Import-
abhangigkeiten oder unvorhersehbaren politischen Entwicklungen.
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Das Beste steht bel
I.hnen Im Keller: |hre
Olheizung!

Die Energie- und Warmewende ist in vollem Gange. Politi-
sche Vorgaben, schwankende Preise und internationale Krisen
sorgen fiir Unsicherheit. Viele Hausbesitzer fragen sich: Wie
kann ich heute zuverldssig und wirtschaftlich heizen und da-
bei auch fiir die Zukunft gut aufgestellt sein?

Die Antwort ist einfacher, als man denkt: Heizol bleibt weiterhin
eine sichere, erlaubte und flexible Option. Bestehende Anlagen
durfen unverandert weiter betrieben werden. Moderne Heizsys-
teme kdonnen zudem mit erneuerbaren Energien kombiniert wer-
den, etwa mit Solarthermie, Photovoltaik oder Warmepumpen.
So entstehen hybride Heizlosungen, die Versorgungssicherheit
bieten, den Strombedarf in kalten Wintermonaten entlasten und
die gesetzlichen Anforderungen erfullen.

Die Vorteile von Aral HeizolPlus

Premium-Heizol wie Aral HeizolPlus sorgt dafir, dass Hausbe-
sitzer langfristig sicher und effizient heizen konnen. Die speziell
entwickelte Additiv-Formel bringt gleich mehrere Vorteile:

Optimale Energieausbeute:
Weniger Verbrauch dank gleichbleibend hoher Effizienz.

Saubere Verbrennung:
Minimaler Schwefelanteil und weniger Rickstande sind gut fur
Umwelt und Anlage.

Stérungsfreier Betrieb:
Ablagerungen im Tank und an Leitungen werden reduziert,
die Heizungsanlage lauft zuverlassig.

Langere Wartungsintervalle:
Weniger Reparaturen durch Anti-Korrosions-Schutz und
Reinhalte-Formel.

Maximale Nutzbarkeit:
Auch bei langerer Lagerung bleibt die Qualitat erhalten, denn
jeder Tropfen zahlt.

Mehr Komfort:
Angenehm neutraler Geruch beim Heizen und bei der Beflllung.

Personlicher Service:
Zuverlassige Lieferung, kompetente Beratung und transparente
Angebote.

Mit Aral HeizolPlus wird jede Ol-Brennwertheizung zu einer ef-
fizienten Heizlésung, die Geldbeutel und Umwelt schont und
gleichzeitig ein hohes Maf an Verlasslichkeit und Versorgungs-
sicherheit bietet, geeignet fur alle Heizungsarten.

FurJede.n Kauf ab N '
2.500 Litern Aral HeizolPlus e
gibt's 1.000 PAYBACK Punkte \

— wertvoll wie bares Geld!

Ein entscheidender Vorteil von Heizol ist seine Unabhangigkeit.

Wahrend andere Energietrager durch Netze flielen, die von poli-

tischen Entscheidungen, technischen Storungen oder internatio-

nalen Krisen beeinflusst werden konnen, gilt beim Heizol: ,Das

hab®ich im Keller.” Und das bedeutet:

e Sie entscheiden selbst, wann und wie viel Sie einkaufen.

e Sie verfligen Uber einen Energievorrat, auf den Sie jederzeit
zurtckgreifen konnen.

e Sie sind unabhangig von Versorgungsengpassen oder
Leitungsausfallen.

Wirtschaftlich, sauber und nachhaltig

Das neue Gebiudeenergiegesetz (GEG) lasst Olheizungen wei-
terhin zu. Mit einer modernen Ol-Brennwertheizung nutzen Sie
Aral Heiz6lPlus nicht nur effizient und wirtschaftlich, sondern
sind auch auf die Zukunft vorbereitet: Die Anlagen sind bereits
,Green-Fuels-ready” und damit fit fir den spateren Einsatz klima-
freundlicherer Brennstoffe. Dariiber hinaus lassen sich Ol-Brenn-
wertsysteme clever mit erneuerbaren Energien, etwa Solarther-
mie, kombinieren fir eine flexible und nachhaltige Hybridlésung.

! Lesen Sie alle wichtigen Informationen zum GEG
'is im Faltblatt des Bundesverbands EnergieMittel-
ia stand, der dieser Ausgabe beiliegt!

Clever heizen heifdt vorausdenken

Wer sich heute fiir eine moderne Olheizung entscheidet, setzt auf
eine Heizlosung, die in unsicheren Zeiten Sicherheit vermittelt,
wirtschaftliche Vorteile bringt und zugleich die Tur fur eine
klimafreundliche Zukunft offenhalt. Die Hans Wagner GmbH,
steht |hnen dabei mit Erfahrung, Beratung und verlasslichem
Service zur Seite — fur Warme mit Weitblick.

Mit unserem Online-Heizol-Preisrechner
konnen Sie rund um die Uhr den aktuellen

Preis ermitteln und die Bestellung direkt
online aufgeben.




UNTERNEHMEN

Frauenpower im Heizolgeschaft — stark,
kompetent und nah am Kunden

Zwei Kolleginnen berichten aus ihrem Alltag: zwischen Buro, Beratung und

jeder Menge Engagement.

Interview mit Sarah Miller (Kauffrau fur Biromanagement
trifft auf Heizol-Praxis)

Heizol ausfahren ist korperlich und technisch anspruchsvoll.

Wie empfindest du das als Frau?

slch bin eigentlich im Biro tatig und kiimmere mich dort um die
Buchhaltung und den Telefonverkauf. Manchmal unterstitze ich
die Fahrer bei der Heizollieferung, was spannend und heraus-
fordernd ist. Ich finde es cool, die Technik eines Tankwagens zu
verstehen und zu beherrschen. Auch zu wissen wieviel Kraft es
kostet, einen schweren Heizolschlauch 50 Meter Uiber Stock und
Stein zu ziehen, ist eine wichtige Erfahrung flr mich. Nur wenn
man das kennt, kann man auch einschatzen, was man den
Fahrern bei der Disposition zumuten kann.

Die machen das jeden Tag mehrfach und dazu muss man fit sein.
Da ich viel Sport mache, fallt mir das leicht und ist fir mich eine
willkommene Abwechslung zum Biroalltag. .“

Was macht es fur dich besonders, die Fahrten zu begleiten?
+Es macht einfach Spaf, mit den Kollegen unterwegs zu sein
und den Tag gemeinsam zu verbringen. Aufserdem sind es die
personlichen Gesprache mit den Heizolkunden, die den Einsatz
besonders machen. Gerade altere Menschen freuen sich Uber
unseren Besuch. Am liebsten wirden sie noch mit uns ein Kaff-
chen trinken und mir fallt es manchmal schwer, da nein zu sa-
gen. Es ist so herzlich. Da splrt man, wie wichtig Service, Men-
schlichkeit und Vertrauen in unserem Job sind, gerade weil wir
auch in das Zuhause der Menschen kommen.*

Bietet dir Wagner in der heutigen Zeit einen sicheren Arbeits-
platz?

»Ja, auf jeden Fall. Die Firma Wagner bietet eine sichere Basis
und vielfaltige Aufgaben. Neben Buchhaltung und Telefonver-
kauf helfe ich auch gern mal den Fahrern vor Ort. Einfach, weil
es mir Spal bei der Arbeit macht und Abwechslung bringt.
Gerade als 21-Jahrige ist es ein gutes Geflhl, in einem Team zu
sein, in dem man wachsen kann und langfristige Perspektiven
hat."

Interview mit Stephanie Troike auch "Chefin" genannt
(Prokuristin und beliebte Kundenberaterin)

Du beratst Kundinnen und Kunden taglich rund ums Heizol.

Was sind die haufigsten Fragen, die dir gestellt werden?

,Die haufigsten Fragen drehen sich vor allem um den Preis, die
Lieferzeit und die Qualitat des Heizols. Viele Kunden mochten
genau wissen, wann sie am besten bestellen, um von glinstigeren
Preisen zu profitieren und wie sich die Preise aktuell entwickeln. Es
geht ihnen darum, die Kosten fuir den Heizélkauf so planbar und
transparent wie moglich zu machen. Dabei hilft es vielen auch,
wenn wir gemeinsam auf Trends und Erfahrungswerte aus der
Vergangenheit schauen koénnen.*

Welche Rolle spielt fur dich der personliche Kontakt zu den lang-
jahrigen Kunden — gerade in einer digitalen Welt?

»Der personliche Kontakt ist fir mich das Herzstlck unserer Ar-
beit. Viele Kunden kenne ich schon seit Jahren, und wir haben ein
echtes Vertrauensverhaltnis aufgebaut. Gerade in einer digitalen
Welt, in der vieles automatisiert ablauft, ist es besonders wert-
voll, personlich zu sprechen, zuzuhoren und individuell zu bera-
ten. So wissen unsere Kunden, dass sie nicht nur eine Bestellung
abgeben, sondern jemanden erreichen, der sie kennt und ehrlich
berat.”

Wagner als Arbeitgeber: Warum passt das fir dich?

Jlch bin jetzt seit 2006 dabei, habe damals schon als Azubi viel
Vertrauen genossen und durfte frih Verantwortung Gbernehmen.
So habe ich bereits 2012 Prokura bei Wagner bekommen und bin
in die Entscheidungsprozesse immer eingebunden. Wir erganzen
uns super hier und mit unserem Team macht jeder Tag Spal3.

Ich arbeite halt gerne mit Menschen zusammen. Ich mag es,
wenn viel los ist und bleibe auch bei Stress entspannt. Ein biss-
chen Chaos gehort fur mich dazu. Fir mich ist Wagner nicht nur
ein Arbeitsplatz, sondern ein Stlck Zuhause.”




GEWINNSPIEL

Mitmachen und gewinnen

Gewinnen Sie 1 x 2 Tickets von Hannover 96 gegen
Fortuna Dusseldorf am 24. Januar 2026.

Liebe Kundinnen und Kunden! Haben Sie alle Felder richtig

2 5 3 8 4 9 ausgefiillt?
Es gilt dieses Sudoku-Ratsel zu losen: Sudoku
wird auf einem Raster von neun mal neun Fel- 7 5 Dann ergeben die grau markierten
dern gespielt. Innerhalb der Zeilen und Spalten 2 Felder die Losung zu unserem

befinden sich neun ,Quadrate” (bestehend aus
drei mal drei Feldern). Jede Zeile, Spalte und je-
des Quadrat (je 9 Felder) muss mit den Zahlen
1 bis 9 ausgefullt werden, ohne die Zahlen in-

nerhalb der Zeile, Spalte oder des Quadrats zu 5 4
wiederholen.

Gewinnspiel.
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Einsendeschluss: 20.12.2025

N

Wenn Sie alle Felder richtig ausgefillt haben,
erhalten Sie mit Hilfe der grauen Felder eine
vierstellige Zahl, die Sie bitte in der richtigen
Reihenfolge in das Lésungsfeld eintragen.
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Schreiben Sie uns unter info@wagner-
aralvertrieb.de oder per Post (Siemensstrake 19,

31135 Hildesheim) mit dem Stichwort Hannover 2 6
96 und machen Sie mit bei unserem
Gewinnspiel. Teilnehmen koénnen nur Kunden 8 1 2 9 7 4
der Hans Wagner GmbH. Wir wiinschen Ihnen 1 2 3 4
viel Glick!

Losung:

MARKTNACHRICHTEN

Quelle: FastEnergy

Heizolnotierungen

Durchschnittliche Heizélpreise im ausgewahlten Zeitraum fir Heizol-Standardquali-
tat in €/100 Liter bei Online-Bestellung und einer Abnahmemenge von 3.000 Litern,
frei Haus, inkl. MwSt.

Wir danken lhnen fur lhr
Vertrauen und wunschen lhnen

Heizolpreis-Verlauf des letzten Jahres (Stand: 25.11.2025)

ein frohes Fest und einen guten *
Start ins neue Jahr.

110 €
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Quelle: www.fastenergy.de

Unseren ,Warme Erleben“ Newsletter gibt es auch digital unter
www.wagner-aral.de oder fordern Sie ihn per Mail an unter
info@wagner-aral-vertrieb.de

Tagesaktuelle Heizélpreise sind online abrufbar unter
www.wagner-aral.de
Gerne informieren wir Sie auch telefonisch.

ZUVERLASSIG + LEISTUNGSSTARK

Unsere Kundennahe direkt vor Ort

Hans Wagner GmbH www.wagner-aral.de
Mineralolvertrieb 05121/52125
Siemensstralke 19 info@wagner-aral-vertrieb.de
31135 Hildesheim

Aral Markenvertriebspartner






